
รายวิชา ภาษาไทย
เรื่อง  การพูดในโอกาสต่างๆ

(การพูดโฆษณา)

รหัสวิชา ท๒๒๑๐๑ ชั้นมัธยมศึกษาปีที่ ๒

ผู้สอน ครูฟารีดะห์ เบญญากาจ



ใ น ปั จ จุ บั น มี สิ น ค้ า ห รื อ
บริการใดบ้างที่นักเรียนให้ความ
สนใจและชื่นชอบมากที่สุดเพราะ
เหตุใด









การพูดในโอกาสต่างๆ
การพูดโฆษณา



การโฆษณา
การให้ข้อมูล ข่าวสาร เป็นการสื่อสาร

จูงใจผ่านสื่อโฆษณาประเภทต่าง ๆ เพื่อจูงใจ
หรือโน้มน้าวใจให้กลุ่มผู้บริโภคเป้าหมาย    
มีพฤติกรรมคล้อยตามเนื้อหาสารที่โฆษณา 



การพูดโฆษณา

การพูดที่ต้องใช้ศิลปะและจิตวิทยา
ที่เป็นพลังของภาษาสื่อภาษา ให้ข้อมูลเพื่อ
เชิญชวน ชักชวน  ให้ผู้ฟังเชื่อและปฏิบัติ
ตาม



องค์ประกอบของ
การโฆษณา

ผู้โฆษณา

ข้อความโฆษณา

สื่อโฆษณา

ผู้บริโภค/กลุ่มเป้าหมาย



หลักการพูดโฆษณา



หลักการพูดโฆษณา

๑. พูดให้ลูกค้าเห็นประโยชน์
ที่จะได้รับ



หลักการพูดโฆษณา

๒. ศึกษาหาข้อมูลของลูกค้า



หลักการพูดโฆษณา

๓. พูดเสนอเนื้อหาอย่างกระชับ
และชัดเจน



หลักการพูดโฆษณา

๔. ต้องค านึงอยู่เสมอว่าลูกค้า
ส าคัญที่สุด



หลักการพูดโฆษณา

๕. ควรหาจังหวะเวลา
ในการพูดที่เหมาะสม



หลักการพูดโฆษณา

๖. ใช้ภาษาที่ไพเราะและ
มีลักษณะที่โน้มน้าวใจลูกค้า



การใช้ภาษาในการโฆษณา



ใช้ภาษาที่ดึงดูดความสนใจของคนฟัง 
มีถ้อยค าส านวนภาษาแปลก ๆ ใหม่ ๆ 
เพื่อเรียกร้องความสนใจจากคนซื้อ ภาษาท่ีง่าย ๆ 
กะทัดรัด ได้ใจความชัดเจนดี น่าสนใจ  จดจ า
ได้ง่าย 



ตัวอย่างข้อความที่ใช้
โฆษณาชวนเชื่อ



“ผลิตภัณฑ์บ ารุงผิว  ผม  
เครื่องส าอางชั้นน าลดกระหน่ า 

๕๐%”



“เครื่องดื่มสมุนไพรบ ารุง
สุขภาพ ซื้อ ๑ แถม๑ 
หมดแล้วหมดเลย”



“สินค้าส่งออก อินเทรนด์
ซื้อครบ ๒,๐๐๐ บาท        

แลกซื้อ ๑ ชิ้น ลดราคา ๕๐%”



“เครื่องหนัง กระเป๋า  รองเท้า 
แบรนด์เนม น าเข้า             

ลดราคาครั้งใหญ่ประจ าป”ี



ให้นักเรียนจับคู่ 
คิดข้อความโฆษณา

จากสินค้าที่นักเรียนสนใจ



การพูดในโอกาสต่างๆ
การพูดโฆษณา


